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PRESIDENTE
DE FERMAX

ADESARROLLAR EL PRIMER PORTERQ AUTOMATICO ESPANOL

Suena un timbre y apretando un sim-
ple botén, se abre una puerta situada
varios pisos mas abajo. Fernando
Maestre es el responsable de esta es-
cena tan cotidiana en los hogares espa-
fioles. El empresario valenciano lanzo
en 1963 el Fonoporta, el primer portero
electrénico fabricado en Espafia, con el
que arraso en el mercado nacional.
Ahora, a sus 79 afios, es presidente de
Fermax, compafiia especializada en su
fabricacion y que el afio pasado facturé
40 millones de euros. La firma, en la
que trabajan 345 empleados en Espafia,
cuenta con oficinas en 13 paises —Fran-
cia, Reino Unido, Polonia, Republica
Eslovaca, Rusia, Portugal, Singapur, In-
dia, Vietnam, Dubai, Bahrein, Turquia y
Colombia- y con una red de distribui-
dores exclusivos en otros 65, a los que
se destina el 35% de la produccién.
Este empresario valenciano es cons-
ciente de que el mercado y contexto
econdmico actuales distan mucho de
los que experiment6 en sus inicios du-
rante los afios 60. “Precisamente los
muchos afios de nuestra empresa y las
crisis pasadas nos han permitido
afrontar ésta més preparados”, co-
menta Fernando Maestre. Por ello, y de
cara a este afio, la firma ha puesto en
marcha una nueva estrategia comercial
centrada en el mer-
cado de reposiciéon, y
que ha lanzado bajo
el lema Cambia de
portero a videopor-

objetivo es introdu-
cirse en un segmento
en el que hasta el mo-
mento no estaban

presentes y lograr 2.500 nuevos clien-
tes. Segun sefialan desde la compaiiia,
este plan permitird crear una base de
clientes formada por instaladores de
telecomunicaciones especializados en
la reposicién y mantenimiento de los
porteros automaticos.

DEL ‘TELEFONILLO’ AL VIDEOPORTERD. "Durante
los sesenta afios de recorrido que tiene
la empresa, hemos pasado de los
primeros interfonos a valvula
a los videoporteros actua-
les”, comenta Maestre.

La tecnologia ha jugado
un papel muy importante
para esta compafia y su
aplicacién no siempre ha
sido bien entendida en
este mercado. Maestre re-
cuerda, de forma
anecdotica, el
lanzamiento \ "‘Li
del primer vi- :
deoportero en los afios 80.
Segun su experiencia, la posi-
bilidad de éxito era bastante es-
casa, y su puesta en produccion
resultaba bastante costosa, asi
que su estrategia fue com-
partir los gastos de desa-
rrollo de matrices con
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otros fabricantes. Hoy dia la compaiiia
trabaja en crear una generacion de vi-
deoporteros, cada vez més cercanos a
la domética y basados en la tecnologia
digital. A finales de 2010 la firma pre-
sentard un modelo de portero electré-
nico con sistema de audio digital, lo
que permitird, entre otros usos, hablar
entre viviendas o gestionar de forma

simultdnea dos llamadas.
“Siempre hemos in-

Fernando Maestre,
empresario valen-
ciano que fundo en
1952 la firma Fer-
mayx, especiali-
zada en porteros
electronicos.




-

tentado dotar a nuestros pro-
ductos de mayores prestaciones
y facilitar su instalacion al con-
sumidor”, afilade Maestre.

LOS COMIENZOS. “Inicié mi carrera
en 1949 cuando empezamos a fa-
bricar el primer radiointerfono y
tres afios después registrée la
marca Fermax”, explica Maestre.
‘ El radiointerfono, idea que se le
‘ ocurrio tras ver una pelicula,

permitia comunicar dos estan-
| cias. El dispositivo tuvo sus pri-
meros usos en los despachos de
oficinas, ya que permitia a los je-
fes hablar con sus secretarias sin te-
ner que utilizar el teléfono. "Comenza-
mos fabricando interfonos para ofici-
nas, algo muy demandado en el mer-
cado en los afios 50 y 60 y, a continua-
¢ién, porteros electronicos para edifi-
cios. Hemos aplicado continuas mejo-
ras hasta llegar al videoportero ac-
tual”, comenta Maestre.

Este vehiculo de comunicacién tuvo
su origen en la pasion de Maestre por
la electronica. A sus 17 afios, encontrd
junto a un amigo el manipulador de

LLEGA LA TERCERA GENERACION DE TELEFONIA

un avion derribado de la guerra civil.
Con el aparato, reconstruyé un rudi-
mentario telégrafo casero que le per-
mitié comunicar su casa con la de su
amigo a través de un cable pasado por

los tejados de las viviendas,

El Fonoporta, un telefanillo
que permitia comunicar el por-
tal de un edificio con todas y
cada una de las viviendas, fue
durante afios el Unico de fabri-
cacion espafiola comerciali-
zado en el mercado nacional.
“Era un producto barato, efi-
caz, de bajo consumo y mante-
nimiento, que permitia identi-
ficar al visitante de cada vi-
vienda”, apunta Maestre. El ne-
gocio de Fermax se vio favore-
cido por el gran desarrollo del
sector inmobiliario, ya que
Maestre logré que los promotores co-
menzaran a incluir su instalacién en
las casas de nueva obra.

Maestre decidid entonces especiali-
zar la compafiia en telefonia para vi-
viendas y, en cuanto la tecnologia lo
hizo posible, ir incorporando peque-
fias camaras de television, pantallas
diminutas y dispositivos integrados
de seguridad v telecomunicaciones.
De cara al futuro Maestre s6lo espera
una cosa, “continuar otros se-
senta afios”. n

Somos atencién humanizada y de calidad. Inversion en infraestructuras sanitarias y tecnologia
de vanguardia. Somos nuevos hospitales en Castellén, Valencia y Alicante. Uno de los portales
sanitarios mas visitados de toda Europa. Somos pioneros en investigacion y transplantes,
compromiso con el ciudadano, excelencia...
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